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O ALTAR
CONTINUA EM ALTA

0 mercado de casamentos é um dos setores que mais movi-
menta a economia brasileira e pouco tem encontrado dificulda-
des para resistir a crise. 0 panorama atual mostra um fenémeno
comum em momentos de turbuléncia financeira, o de adaptar
o orgamento de acordo com as circunstancias atuais. “Hoje, 0s
pais cortaram o corddo umbilical financeiro, e 0s noivos assumi-
ram a maioria das despesas e identidade do evento”, conta Fa-
bio de Paula, que ha mais de 13 anos organiza feiras em todo o
Brasil que apresentam fornecedores ao consumidor final, como o
15 (voltado para debutantes e seus pais) e 0 Vem Casar Comigo
(para noivos).

Para o empresario, em tempos de crise e desemprego, a ten-
déncia é economizar, mas sem necessariamente precisar abrir
méao do sonho de realizar uma ceriménia e festa de casamento.
‘Atualmente, as festas sdo para, no méaximo, 300 convidados.
Percebemos que as noivas, as vezes, abrem méao da quantidade,
mas ndo da qualidade do que est4 sendo entregue. O importante
é que o mercado continua se movimentando”, conclui.

Prestes a estrear o Trés Chic, evento voltado para as proxi-
mas nubentes que ainda estdo procurando fornecedores para
o grande dia, Fabio acrescentou estratégias para facilitar ainda
mais 0 negécio entre expositores e consumidor final em seu mais
novo empreendimento. “0 Tres Chic contard com 11 estandes de
moda; e dois, de beauty, convites, fotografia, filmagem, acesso-
rios, gastronomia e drinques.” Além disso, o evento comandado
por Fébio traz atragdes musicais diarias, além da White Friday,
na sexta-feira, dia no qual os noivos poderdo obter descontos no
fechamento de contratos. “Quem for, com certeza, encontrara 6ti-
mos fornecedores a pregos competitivos’, afirma.

Exclusive Noivas: Como vocé avalia 0 mercado atual de ca-
samentos? O que mudou e 0 que permanece?

Fabio de Paula: Hoje as festas de casamento sdo para, no
maximo, 300 convidados. Percebemos que as noivas, as ve-
zes, abrem mao da quantidade, mas ndo da qualidade do que
esta sendo entregue. H& mais tempo, os casamentos eram um
evento social mais para os pais da noiva. Tanto era a realizagdo
deles que até arcavam financeiramente, e 0 noivo entrava com
a parte do apartamento e da lua de mel. Hoje, o que mais tem
acontecido é o prdprio casal tomar a identidade do casamento
e, com essa independéncia, os pais também cortaram o corddo
umbilical financeiro. Consequentemente, 0 noivo esta mais pre-
sente nos eventos para poder escolher os fornecedores, afinal, ele
estd pagando.

EN: Ha quanto tempo ocorreu essa mudanga e quais outras
consequéncias ela trouxe?

FP: Isso vem acontecendo desde 2004, mas acentuou-se
mais de 2014 para c4, por conta do momento econémico. An-
tes, os bufés e decoradores, pilares maiores de investimento
de um casamento, eram contratados em média com 12 meses
de antecedéncia. Isso parou de acontecer, porque ficaram com
medo de serem demitidos e ndo ter a receita para cumprir com
as obrigagdes. Isso porque 0s noivos compreendem uma faixa
etdria de 25 a 32 anos e estdo em inicio de carreira, 0 que gera
uma preocupacgao se podem assumir uma divida de RS 500 mil
nessas condigdes.

EN: A Trés Chic chega mais enxuta do que as outras feiras
para noivas. Por que vocé optou por esse formato?

FP: O evento tem a proposta de, em primeiro plano, reunir
os melhores fornecedores para uma mostra do produto ou ser-
vico para o publico certo. O Trés Chic tem um formato inova-
dor, no qual ndo cabe megaprodugdes de estandes. Queremos
conquistar a noiva pelo contetido interno, e ndo pelo formato
aparente de apresenta-lo. A noiva conseguird ter a realizagdo
de uma mostra de o que combina mais com os sonhos dela. Te-
remos parcerias com cerimoniais locais, do interior e também
a White Friday, com oportunidades de descontos, upgrades e
parcerias.

EN: Entdo, investir no mercado de casamentos continua
sendo um bom negécio?

FP: Sim. Hoje, abre-se mao dos convidados, mas nao de
bons fornecedores, porque casar ainda é um sonho no qual ndo
é permitido arriscar. Imagine se, por acaso, a orquestra desafi-
nar na entrada da noiva ou se uma foto dos noivos com a avd
deixou de ser tirada? Esses momentos nao voltam. Entao, exce-
lentes profissionais sdo imprescindiveis, desde o cerimonial, fo-
tografo, musicos... Por isso, investir em feiras que apresentem
bons fornecedores ao publico continua sendo um bom negécio.
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EVENTO MOVIMENTA MERCADO DE CASAMENTOS

No fim de agosto, o conhecido empreséario do mercado de festas Fabio de Paula uniu profissionais do setor para estrear o seu
Tres Chic - evento voltado para noivas e debutantes. O encontro, que foi realizado na Casa Exclusive, contou com a participagao
de fornecedores que conheceram um pouco da estratégia de Fabio, que pretende apresentar o Trés Chic como uma vitrine de
opgOes para noivinhas e debutantes.

07| André Hadad 05| Fabio de Paula
02| Carolina Lage, Teté Rezende e Bérbara Falqueto 06 | Fabiola Paiva e Ludmilla Rangel
03| Fabiana e Fabiola Cardoso com Carolina Silva e Guilherme Sanglard 07| Felipe Santiago e Mariangela Lima

04| Leticia Etrusco, André Avila e Rafaela Borcaro 08| Teresa Gomide



